RASIME

Al 360° VERSLO INTELIGENCE

Jusuy jmoneés pozicija.
Jusy aklosios zonos.
Jusy augimo kelias.

Strateginé konkurencijos, reputacijos, skaitmeninés verteés ir finansines
rizikos analize.

ANALIZUOJAMA [MONE

UAB ,JMONE DEMO*

Statybos ir rangos sektoriaus pavyzdys | Lietuva | 2026-11-03

STRATEGUA KONKURENTAI SVETAINE / SEO

Pateikiami modeliuoti duomenys. Tai ne tikros bendrovés jvertinimas ir ne faktiné svetainés patikra.
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360° | VERSLO ZVALGYBA

01/ VADOVO ISVADA

Kur slypi verteé - ir kur ji prarandama?

Pirmiausia sprendimas, tada jrodymai. Per 60 sekundziy aisku, kg verta daryti.

STRATEGINE ISVADA

Augimo galimybiy yra, taciau pardavimy koncentracija ir nepakankamai
iSnaudota paieska gali riboti potenciala.

31 % 42 d. 62/100

Vieno didziausio kliento dalis Gautiny sumy ciklas Mokeéjimy dimensija

Koncentracijos scenarijus 2025 m. modelis Atsargumo signalas

Trys sprendimai, kurie turi graza

1 Sumazinti priklausomybe

Didziausio kliento dalj mazinti per naujus segmentus ir ilgalaikes paslaugas.

2 Paversti svetaine pardavimo kanalu

Atskiri paslaugy ir vietoviy puslapiai, jrodymy blokai, uzklausy matavimas.

3 Valdyti pinigy srauty signalus

Stebéti atsiskaitymy terminus, projekty avansus ir pradelstas sumas.

Vadovo klausimas: ar Zinote, kokig dalj augimo dabar paliekate konkurentams - ir kg reikéty patikrinti pries investuojant?
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02 / VERTE IR NEAPIBREZTUMAS

Verslo vaizdas viename puslapyje

Skirtingi signalai sujungiami j sprendimy sistema: dabartis, rizika ir augimo galimybés.

STIPRUS PAGRINDAS

Auganti apyvarta ir patirtj turinti komanda leidZia plésti paslaugy portfelj.

NEISNAUDOTA PAKLAUSA

Skaitmenine uzklausy sistemg galima sustiprinti be naujo padalinio.

VERSLO JAUTRUMAS

Vieno didelio uzsakovo svoris ir atsiskaitymy ciklas kelia koncentracijos rizika.

K3 is tiesy reiskia si ataskaita?

NE TIK REITINGAS NE TIK FINANSAI
Kiekvienas jvertis susiejamas su interpretacija, Konkurentai, paieska, reputacija ir komerciné
sprendimu, atsakingu asmeniu ir rodikliu. strategija rodomi anksciau uz balansus.
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03 / VERSLO PROFILIS

Al 360° jmoneés radaras

Astuoniy dimensijy momentinis vaizdas. Pirmenybé - situacijos supratimui, ne skaiciy gausai.

Tapatybé
Duomenys Finansai
Augimas Mokeéjimai
Skaitmena Skaidrumas
UAB ,JMONE DEMO" I SEKTORIAUS MEDIANA

Radaro balai ir sektoriaus mediana - modeliuoti vizualizacijos duomenys. Tikras jvertinimas turi bati iSvedamas i$ patikrinty Saltiniy
ir pakankamos imties.

K3 rodo grafikas? Silpniausia dimensija - mokéjimai (62/100); stipresnés - tapatybé (92/100) ir augimas (89/100). Vienas

vidurkis nepakeicia atskiry riziky.
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04 / RADARO DEKODAVIMAS

Kodél dimensijos jvertintos butent taip?

Kiekvienas balas turi bati paaiSkinamas $altiniu, laiku, signalais ir iSvada.

TAPATYBE 92/100

Juridinio profilio struktara aiski; rysiai turi bati
papildomai patvirtinti.

MOKEJIMAI 62/100

Yra modeliavimo lygmens vélavimy ir nepriemokos
signaly.

Dauguma vertinimy palankds, taciau terminy tema
kartojasi.

AUGIMAS 89/100

srauty discipling.

‘ REPUTACLJA 76/100

FINANSAI 78/100

Pelningumo trajektorija stipréja, bet ilgi projekty
ciklai islieka jautr@s.

70/100
Ne visi tiekimo ir valdymo rysiai pakankamai
atskleisti.
SKAITMENA 84/100

Matomas turinio potencialas; vietiniy uzklausy
padengimas gali biti platesnis.

74/100

Ne visi vidaus KPI ir iSoriniy Saltiniy jrasai prieinami.

Vertinimo taisyklé: nezinomas rodiklis néra nulis; trakstami duomenys mazina pasitikéjima, o ne automatiskai jmonés reputacija.
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05 / STRATEGINE DIAGNOSTIKA

SWOT - kur laiméti, ka taisyti

Keturiy krypciy analizé, susieta su statybos projekty vykdymu, rinkos paklausa ir pardavimu.

S / STIPRYBES

e Augancios pajamos ir 27 Zzmoniy komandos
pajégumas palaiko didesnius projektus.

e Techninés kompetencijos leidZia derinti rangos bei
pakartotiniy darby paslaugas.

e Pakartotiniai uzsakymai galéty tapti patikimesnio
pinigy srauto pagrindu.

O / GALIMYBES

e Nisiniy paslaugy ir vietoviy SEO puslapiai gali pasiekti
konkrecias uzklausas.

e PrieziGrros, smulkaus remonto ir garantiniy darby
paketai didinty testines pajamas.

e Partneriy ir rekomendacijy mechanizmas galéty
mazinti leady jsigijimo kaina.

Vienas klientas sudaro 31 % modeliuoty pajamy -
derybiné priklausomybeé.

Gautiny sumy ciklas (42 d.) didina apyvartinio kapitalo
poreikj.

Nevisiskai matuojami svetainés konversijy ir projekty
terminy KPI.

T / GRESMES

e Kainy spaudimas ir kintantys subrangovy kastai gali
mazinti fiksuoty sutarciy marza.

e Keli véluojantys projektai gali smarkiai paveikti
rekomendacijas ir uZzsakymus.

e Stambaus kliento iséjimas sudaryty apkrova
pajégumui ir apyvartinéms léSoms.

Principas: SWOT vertinga tik tada, kai tampa sprendimais, terminais ir KPI. Kitas puslapis juos sujungia.
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06 / NUO ISVADY PRIE VEIKSMY

SWOT - keturios valdymo strategijos

Ne idéjy sarasas, o patikrinamas veiksmy portfelis su savininku ir rezultatu.

KPI: pasikartojanciy pajamy dalis Komercijos vadovas

a Stiprybes paversti naujomis pajamomis
Sukurti 3 testinés priezitros pasitlymus klientams, kuriy darbai jau jvykdyti.

KPI: kvalifikuotos uzklausos / mén. Rinkodara + pardavimai

m Uzdaryti pardavimo ir procesy spragas
Sukurti paslaugy + miesty puslapius; CRM matuoti uzklausy kilme, kokybe ir atsakymo laika.

Apsaugoti marzj ir reputacija

|diegti etapy priémimo protokolus, savikainos perzitira ir klienty informavimo tvarka.

Operacijy vadovas

Mazinti koncentracija bei skolu poveikj
WT Ja up 1

Vesti DSO ir pirkéjy skoly registra; perzitréti avansus ir vieno kliento ekspozicija.

KPI: DSO ir klienty koncentracija Finansai + vadovas

Strategijos iSbandymo horizontas: pirmosios 90 dienuy, po to - 12 ménesiy korekcija.
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07 / VERSLO RIZIKOS KAINA

Kiek kainuoja nieko nekeisti?

Rizikos piniginé iSraiska pateikiama tik kaip aritmetinis scenarijus, ne prognozeé.

KONCENTRACLA

769 tukst. €

Modeliuota metiniy pajamy dalis, tenkanti vienam klientui: 2,48 min. € x 31 %. Tai potencialiai

priklausoma apyvarta, ne numatomas nuostolis.

~47,6 tukst. € Nezinoma

Teorinis |ésy atlaisvinimas Nejvertinta prarasta SEO paklausa

DSO mazinant 42 = 35 d. Be Analytics / Search Console duomeny

Signalas yra jspéjimas tik tada, kai Zinome, ka daryti

Pirmas valdymo sprintas

e Suskirstyti klienty koncentracijg: TOP 1, TOP 5 ir likusi bazé.
e Kas savaite sekti pradelsty saskaity amziy ir projekty etapy pinigy srauta.
e Patvirtinti svetainés domeng, prijungti tikrg matavimo duomeny saltinj ir nustatyti bazine konversija.

e Kiekvienam signalui paskirti atsakingg asmenj ir perzitros data.
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08 / SVETAINES IR SEO AUDITAS

Ar svetainé pavercia démesj uzklausomis?

Vienas puslapis su technika, paiesSkos struktra, turiniu ir konversija. Domenas turi bati patvirtintas pries tikrg audita.

Analizés objektas: UAB ,]MONE DEMO" - statybos ir rangos paslauguy modelis.
Svetainés adresas nepateiktas; toliau rodoma pavyzdiné audito struktira, o ne realaus domeno skenavimo rezultatai.

Techninis SEO 56/100

Paslaugy turinys

Vietinis SEO

Naudojamumas o A

Konversijy kelias . 49/100

Pasitikéjimo turinys

Pirmieji pataisymai pagal poveikj

Atskiri paslaugy ir vietoviy puslapiai

P1

Pvz., ,pamaty jrengimas Vilniuje", ,fasado Siltinimas“ - tik jei realiai teikiama.
P1 Aiskus uzklausos kelias

Mobilus CTA, trumpa forma, uzklausy sekimas ir atsakymo terminas.
p2 Irodymai, ne bendri pazadai

Darby nuotraukos, atlikty projekty vietos, etapai, garantijos.
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09 / KLIENTY |SIGIJIMO SISTEMA

Nuo Google paieskos iki sutarties

Rinkodara turi bati matuojama pagal pardavimo galimybes, o ne vien lankytojy skaiciy.

Hipotetinis pardavimo kelias

1000 _ 20 8 i 2

apsilankymy uzklausy pasitlymai sutartys
Tai iliustracinis piltuvélis, o ne UAB ,|MONE DEMO* analitikos rezultatas. Tikri srautai, konversijos ir pardavimai turi biti susieti su CRM.

Turinio klasteriai, kuriuos verta tikrinti

PAMATAI
Pamaty jrengimas e rostverkas e poliniai pamatai

K3 renkamés? Darby pavyzdZiai, procesas, kainos veiksniai.

NAMU STATYBA
Namo statyba e miiras e perdangos darbai

Ka renkamés? Aiskios komplektacijos, terminai ir garantijos.

FASADAI
Fasado Siltinimas e fasado apdaila e renovacija

Ka renkameés? Technologija, vizualls rezultatai ir samata.

GEOGRAFLA

Vilnius e Vilniaus rajonas e kitos aptarnaujamos vietovés

Ka renkamés? Vietovés tik jei realiai aptarnaujamos.
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10 / KONKURENTY ZVALGYBA

Kur is tikrujy vyksta kova dél kliento?

Anonimizuoti statyby sektoriaus archetipai A-E. Pavadinimai ir vertinimai néra susieti su tikromis jmonémis.

TIPAS PRANASUMAS SILPNOJI VIETA

A Regioninis rangovas Platus darby spektras Létesné specializacija

B Pamaty specialistas Aiski techniné nisa Mazesnis kryZminis pardavimas
C Skaitmeninis lyderis Matomumas Google Galimas kainos spaudimas

D Ekonominis rangovas Agresyvi kaina Silpnesni kokybés jrodymai

E Stambus rangovas Projekty mastas Mazesnis lankstumas

PAGRINDINE ISVADA

Pranasumas nekuriamas vien mazinant kaina. Jj kuria greitesnis atsakymas,
aiSkesné specializacija, jrodyta darby kokybé ir patogesnis kliento kelias.

Realioje analizéje konkurentai nustatomi pagal veiklos sritj, vietove, SERP matomuma ir palyginama paslaugy apimt;.
Anonimiskumas PDF nereiskia, kad duomenys gali bati iSgalvoti.
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11 / KONKURENCINES KOVOS KORTELES

Kaip atsakyti konkurentams A, B ir C

Praktiniai argumentai komerciniams pasitlymams, pardavimy pokalbiams ir reklamos Zinutéms.

° REGIONINIS UNIVERSALUS RANGOVAS

KA DARO GERAI

Jo pranasumas - vienoje vietoje gaunamas platesnis darby spektras.

MUSY ATSAKAS

Laika iki samatos sutrumpinti; parodyti atskiry darby vadovy kompetencijas ir projekty eiga.

KPI: laikas iki pasitlymo < 2 d.

o SPECIALIZUOTAS PAMATYU RANGOVAS

KA DARO GERAI

Jo pranasumas - gili nisSiné komunikacija ir konkretus rezultatas.

MUSU ATSAKAS

Sukurti vieng itin stipry pamaty paslaugos puslapj su technologijomis, darby eiga ir patvirtintais pavyzdziais.

KPI: 10 kvalifikuoty pamaty uzklausy / mén.

KA DARO GERAI

Jo pranasumas - daug paieskos jéjimo tasky ir sklandus uzklausy kelias.

Pradéti nuo maziau, bet geriau: penkiy paslaugy puslapiy, realiy objekty istorijy ir konversijy matavimo.
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12 / KONKURENCINES KOVOS KORTELES

Konkurentai D ir E - dvi skirtingos grésmeés

Atskiriame kainy spaudimg nuo pajégumo argumento. Reaguojame faktais, ne nepagrjstais pazadais.

D / EKONOMINES KAINOS KONKURENTAS

Jo stiprybé: Zema jéjimo kaina ir paprasta Zinuté.
Misy atsakas: palyginama darby apimtis, garantijos, darby kalendorius, rizikos dél nejtraukty pozicijy paaiskinimas.

KPI: laiméjimo dalis be priverstinio diskonto.

E / DIDELIY PROJEKTY RANGOVAS

Jo stiprybé: mastas, pirkimy komanda ir procesy standartizacija.
Misy atsakas: vienas atsakingas kontaktas, greitas sprendimas, aiskus etapy grafikas bei mazesniy projekty démesys.

KPI: klienty pasitenkinimas ir etapy laikymasis.

Trys rinkos spragos, kuriose verta testuoti pasitilyma

PIRKEJAS NERANDA AISKAUS BIUDZETO

o Interaktyvi preliminari skaiciuoklé su ribomis ir kvietimu tikslinti projekta.

PIRKEJAS NEZINO KAS VYKSTA

e Projekto etapy grafikas, fotofiksacija ir kas savaite gaunamas statusas.

PIRKEJAS ABEJOJA PAZADAIS

o Realiy objekty pavyzdziai, sutarciy salygy aiSkumas, perzitrétos garantijos.
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13 / RINKOS POZICIONAVIMAS
Konkurencijos zemélapis

Pagal kokius du pozymius klientas i$ tikryjy renkasi? Pavyzdiné pozicionavimo schema.

1 Aukstesné specializacijos ir jrodymy kokybé

Maziau = Platesnis paslaugy spektras =

Pozicijos pavaizduotos pagal hipotetinius konkurenty archetipus. Realiam Zemélapiui reikalingi palyginami faktai: paslaugos,
garantijos, darby pavyzdziai, matomumas ir pasillymo salygos.

REKOMENDUOJAMA POZICIJA

»Okaidrls darby etapai, jrodyta kokybé ir greitas atsakymas.“

Sj pazada naudoti tik tada, kai reali operaciné sistema gali jj jvykdyti.
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14 / AUGIMO KELIAS

12 meénesiy planas: nuo pagrindo iki masto

Nuosekli seka: matuojame, taisome, pleciame, tada optimizuojame. Prioritetai gali kisti pagal faktinius duomenis.

Patvirtinti domena, sutvarkyti uzklausy sekima, projekty jrodymus, DSO.
REZULTATAS: Aiski baziné situacija

MATAVIMAS IR PASITIKEJIMAS
‘ 01-03

Paleisti paslaugy turinj, SEO, pakartotiniy paslaugy pasitlymus ir CRM procesa.
REZULTATAS: Pakartojamas leady procesas

KOMERCINIO VARIKLIO KURIMAS
04-06

Aptarnaujamos vietovés, partnerystés ir konkurenciniy argumenty testai.

PELNINGUMO OPTIMIZACLJA
10-12

Keisti kainodara pagal projekty faktine marza ir automatizuoti ataskaitas.

REZULTATAS: Geresnis pajamy kokybés indeksas

Kaip sekti: kas ménesj vadovas perzitri KPI, rizikas, atsakingus asmenis ir jrodymus.
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15 / MENESIAI 01-03

Pirmasis ketvirtis - susikurti kontrole

Pirmiausia surinkti tikrus duomenis ir panaikinti trukdzius, dél kuriy sprendimai priimami aklai.

Baziné situacija

Patvirtinti svetainés domeng; patikrinti juridinj profilj, paslaugas, klienty segmentus; prijungti GSC /
analitika.

REZULTATAS Svetainés audito Zemélapis; KPI bazé KPI GSC, uzklausos, DSO

Pardavimy disciplina

PerziGreéti 20 naujausiy uzklausy; standartizuoti atsakymo laika; jvesti pasitlymuy registrg ir
praradimo priezastis.

REZULTATAS CRM etapas ir pasitlymo Sablonas KPI Atsako laikas; win rate

Patikimumo turinys

Parengti 5 projekty istorijas su tikrais faktais ir nuotraukomis, sutvarkyti pagrindinj CTA bei
kontakty srauta.

REZULTATAS 5 atvejai; mobilus uzklausos kelias KPI CVR bazé; formy veikimas

Kiekvieng ménesj: atsakingas asmuo, terminas, matavimas, iSvados ir kito ménesio korekcija.
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16 / MENESIAI 04-06

Antrasis ketvirtis - jjungti augima

Bendri reklaminiai teiginiai kei¢iami konkreciais atsakymais j kliento poreikj.

SEO paslaugy pamatas

04

Sukurti 3 esminius paslaugy puslapius; patikrinti indeksavima, metadata, struktdrinius duomenis ir
vidines nuorodas.

REZULTATAS 3 pilni puslapiai; techniné QA KPI Indeksas; uzklausy kokybé

MEN.

Testiniy paslaugy pasitlymai

05

Testuoti 2 aptarnavimo paketus seniems klientams; sukurti rekomendacijy klausimo procesa.

REZULTATAS 2 pasitlymai; follow-up seka KPI Pasikartojancios pajamos

MEN. Optimizavimas pagal signalus

06

ISanalizuoti puslapiy konversijg ir prarastus sandorius; pagerinti 3 silpniausias grandis.

REZULTATAS Konversijos ataskaita; 3 pataisos KPI Kvalifikuoti lead’ai / mén.

Kiekvieng ménesj: atsakingas asmuo, terminas, matavimas, iSvados ir kito ménesio korekcija.
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17 / MENESIAI 07-09

Treciasis ketvirtis - pléstis atsargiai

Naujas regionas ar segmentas turi bati tikrinamas pagal pajégumg ir tikrg paklausa.

Naujas pirkéjo segmentas

ISrinkti 1 aukStesnés marzos nisg pagal ankstesniy projekty faktine savikaing ir paklausa.

REZULTATAS Vienos niSos pasialymas KPI  Marza; kvalifikuoti leadai

Partneriy kanalas

Sudaryti 15 potencialiy partneriy sgrasa, iSbandyti pasitlyma ir sutarti perdavimo taisykles.

REZULTATAS Partneriy pipeline KPI Partneriy uzklausos

Vietoveés ir atsparumas

Tik aptarnaujamoms vietovéms kurti turinj; perzitréti TOP kliento dalj ir projekty uzimtumo
pasiskirstyma.

REZULTATAS 2-3 vietoveés; klienty koncentracijos planas KPI TOP1 %; marza

Kiekvieng ménesj: atsakingas asmuo, terminas, matavimas, iSvados ir kito ménesio korekcija.
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18 / MENESIAI 10-12

Ketvirtasis ketvirtis - paversti apimtj pelnu

Daugiau uzsakymy savaime néra tikslas, jei marza ir atsiskaitymai negeréja.

Sutartys ir kainodara

Sugretinti prognozuotg ir faktine savikaing; patikslinti avansus, etapy mokéjimus ir kainy
indeksavima.

REZULTATAS Sutarciy ir samaty perzidra KPI Faktiné projekto marza

Automatizuotos ataskaitos

Suvesti pardavimus, projektus, atsiskaitymus ir SEO j vieng vadovo skydelj; paskirti duomeny
savininkus.

REZULTATAS Automatiné KPI savaitiné ataskaita KPI KP!I pilnumas; DSO

Naujy mety sprendimas

Palyginti pradZios ir pabaigos KPI; perzitréti konkurencijg ir kity mety investicijy alternatyvas.

REZULTATAS Naujas 12 mén. prioritety planas KPI ROI; pelningumas; rizika

Kiekvieng ménesj: atsakingas asmuo, terminas, matavimas, iSvados ir kito ménesio korekcija.
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19 / SCENARIJY ANALIZE

K3 galéty pakeisti geresné vykdymo sistema?

Trys pajamy scenarijai yra matematinés prielaidos - ne pardavimo prognozés ir ne garantija.

+5 % 2.604 min. €

hipotetinés metinés pajamos

Tik geresnis klienty islaikymas ir procesy disciplina.

BAZINIS

+12 % 2.778 min. €

hipotetinés metinés pajamos

Veikia SEO, rekomendacijos ir komercinis atsako greitis.

AMBICINGAS

+22 % 3.026 min. €

hipotetinés metinés pajamos

Sékminga nisy plétra, pajégumas ir pakankama paklausa.

KUR IS TIESU SLYPI GRAZA

Auganti apyvarta néra tas pats, kas didesnis pelnas. Kiekvienam scenarijui realiame versle turi bti skaic¢iuojama bruto
marza, darby pajégumas, investicijos ir apyvartinio kapitalo poreikis.
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20 / FINANSINIAI [JRODYMAI

Pajamos ir pelningumas - detalus pagrindas

Skaiciai perkelti i pirminés demonstracijos ir i$lieka modeliuoti, ne UAB ,JMONE DEMO* faktiniai rezultatai.

2,48 min. € 309 tukst. € 171 takst. €

2025 m. pajamos 2025 m. EBITDA 2025 m. grynasis pelnas

+29,8 % vs 2024 12,5 % marza 6,9 % marza

PAJAMU IR EBITDA TRAJEKTORUJA

2480
2400
1910
1600 1460
1100
800
=0
0 .
oo U 2024 2025
Pajamos, tlkst. € EBITDA, tikst. €
METAI PAJAMOS EBITDA GRYN. PELNAS MARZA
2022 1100 80 42 7,3 %
2023 1460 137 73 9.4 %
2024 1910 212 104 11,1 %
2025 2480 309 171 12,5 %

Augimas nejrodo mokumo; Zr. likviduma, skolas ir klienty koncentracija kituose puslapiuose.

RASIME.LT / UAB ,|MONE DEMO*“ Pavyzdiné ataskaita. Rodikliai ir konkurentai modeliuoti. 21



360° | VERSLO ZVALGYBA

21/ LIKVIDUMAS IR KAPITALAS

Ar augima finansuoja pinigy srautas?

Jsipareigojimy struktdra ir gautinos sumos daznai svarbesnés uz vien pelno eilute.

1,46 1,40x 42 d.

Einamasis likvidumas Skola / nuosavas kapitalas Gautiny sumy ciklas

2025 modelis 2025 modelis 2022 m. buvo 58 d.

TURTO FINANSAVIMO STRUKTURA

s (IR v
Nuosavas kapitalas |sipareigojimai

K3 turi stebéti vadovas

e Pinigy jplaukas ir darby etapy saskaitas vertinti pagal savaites, ne tik ketvircius.
e DSO mazinimas 7 dienomis Siame modelyje reiksty ~47,6 tikst. € teorinio kapitalo atlaisvinimo.
e Nuosavo kapitalo dalis 2025 m. modelyje - 41,6 % turto.

e Skolos balanse néra tas pats, kas pradelsti mokéjimai.
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22 / MOKEJIMALI IR TEISINIAI SIGNALAI

Skola, atidéjimas ir gincas néra tas pats

Kiekviena rizika turi turéti datg, pobudj ir konteksta. Jei duomeny néra - to neslepiame.

4200 € 6 000 € 0€

Pradelsta VMI suma Atidéta VMI suma »Sodros” nepriemoka
2026-10-31, modelis 2026-10-31, modelis Tik demonstracinis faktas
DATA AL REZULTATAS
2026-10-31 VMI nepriemoka 4 200 € - stebéti
2026-09-15 Tiekéjo saskaita 17 d. vélavimas - iSspresta
2025-11-18 Civilinis gincas Taikus susitarimas - baigta
2025-04-10 Pirkimy sutartis Pasirasyta - jvykdyta

Vertinimo taisyklés

Atidéta nepriemoka nevadinama pradelsta, o atidéjimas vertinamas pagal salygas.
Teismo byloje tikrinamas jmonés vaidmuo, dalykas, baigtis ir atnaujinimo data.
Jei Saltinis nerodo skolos - rasoma ,Nefiksuota“ tik pagal apibréztg apréptj; jei nepatikrinta - ,Néra duomeny".

Sandoriy limitus sitloma vertinti tik pagal patikrintus mokumo rodiklius.
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23 / KOMANDA IR REPUTACIJA

K3 apie augima pasako darbuotojai ir klientai?

Zmoniy dinamika ir pasikartojantys atsiliepimy motyvai padeda aiskinti paslaugos patikimuma.

27 +35 % 2180 €

Darbuotojai Darbuotojy pokytis Vid. bruto atlygis

2025 m. modelis 2024 — 2025 Modeliuota

DARBUOTOJY SKAICIAUS DINAMIKA

15
12
2022 2023 2024 2025
REPUTACIJOS TEMOS
® Kokybé DaZniau giriama Suprantami darby rezultatai
) Terminai Kartotinis klausimas Reikalinga prognozuojama komunikacija
Kainodara Butinas palyginamas darby aprasas
® Komanda Augimo signalas Patikrinti pajéguma ir darbuotojy kaita

Svarbu: reputacijos vertinimai Siame pavyzdyje néra surinkti i$ realiy klienty ar darbuotojy atsiliepimu.
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24 / VADOVO KONTROLES SKYDELIS

12 rodikliu, kuriuos reikia matyti kas ménesj

Tai, ko nematuojame, sunku valdyti. Rekomenduojami KPI pritaikomi pagal jmonés tikrus procesus.

KAIP MATUOJAMAS

SPRENDIMO TAISYKLE

Pajamos

Bruto marza

DSO

TOP1 dalis

Lead’ai

Win rate

Atsakymo laikas

Indeksas

CVR

Terminai

NPS / CSAT

Pakartotinés pajamos

Pardavimai per ménesj

Pajamos - tiesioginés sanaudos

Gautiny sumy dienos

DidZiausio kliento pajamy %

Kvalifikuotos uzklausos

Laimétos / pateiktos samatos

Iki pirmo atsakymo

Tinkami SEO puslapiai Google

Uzklausos / tinkami vizitai

Laiku uzbaigti etapai

Klienty pasitenkinimas

Pasikartojanciy sutarciy dalis

Faktas ir planas

Pagal projekta

<35 d. tikslas

Mazéjimo kryptis

Pagal kanalg

Pagal segmenta

<1 darbo d.

Be techniniy klaidy

Baziné — augimas

>90 % tikslas

Po projekto

Augimo kryptis

Rodikliai yra sitilomi valdymui. Tikras tikslines reikSmes nustatykite po 1-2 ménesiy patikimos bazinés matavimo istorijos.

RASIME.LT / UAB ,JMONE DEMO*

Pavyzdiné ataskaita. Rodikliai ir konkurentai modeliuoti.
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25 / NEAPIBREZTUMO REGISTRAS

Kas patvirtinta, o ko dar nezinome?

Pasitikéjima kuria ne ,viska Zinantis Al“, o aiskiai atskirtos zinios, hipotezés ir tikrinami Saltiniai.

Modeliuoti skaiciai Realaus juridinio asmens finansinés ataskaitos nejkeltos.
SVETAINE

Neadresuota Faktinis domenas nepatvirtintas; SEO reitingai neskaiciuoti.
Anoniminiai archetipai A-E néra tikry bendroviy profiliy ar palyginamy realiy reitinguy.
REPUTACIJA

Pavyzdiné interpretacija Atsiliepimy duomeny Saltiniai ir laikotarpiai nepatvirtinti.
Hipotetinés Scenarijus negali bati naudojamas kaip kreditingumo sprendimas.

VEIKSMU PLANAS
Rekomenduojama seka Tikslai tikslinami pagal samatas, darbo kravj ir klienty faktus.

Tikro tyrimo standartas: saltinis e data e faktas e interpretacija ¢ rekomendacija e pasitikéjimo lygis.
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26 / PIRMOJI 90 DIENY PROGRAMA

Sprendimas: veikti pagal prioriteta

Tris svarbiausius darbus galima pradéti dar pries investuojant j didesne rinkodara.

PER 14 DIENY

Atkurti faktinj vaizda

Patvirtinti jmonés domeng, SEO ir uzklausy matavimo baze, sudéti visus mokéjimy signalus j vieng suvestine.

PER 30 DIENY

Pasalinti didziausias spragas

Sutvarkyti mobily uzklausy kelia, pagrindines paslaugas, komercinio pasitlymo atsakymo disciplina.

Irodyti augimo kanala

Paleisti pirmus nisinius puslapius, partneriy ir pakartotiniy paslaugy testus; parodyti iSmatuojama rezultata.

GALUTINE ZINUTE VADOVUI

DidzZiausia rizika - ne vien turéti silpnybiy. DidzZiausia rizika yra ju nematyti tol, kol jos ima kainuoti.

Tikslas - ne sukelti baime, o parodyti, kur jg galima pakeisti valdomu sprendimu.
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27 / DUOMENY STANDARTAS

Kaip 360° tyrimas tampa tikra ataskaita

Pries kuriant konkrecios jmoneés ataskaitg, batina tiksliai identifikuoti jmone ir jos svetaine.

PRIES GENERAVIMA - 3 ZINGSNIAI

Patvirtinti juridinj asmenj

Jmonés kodas, registruotas pavadinimas ir veikla.

Patvirtinti svetaine

Domenas, alternatyvis domenai ir ar jie tikrai priklauso jmonei.

Patikslinti analizés ribas

Pagrindinés paslaugos, miestai, 3-5 konkurentai (nebatina).

Realiy saltiniy klasés

I Juridiniai / finansiniai

Registry centro ir atviry duomeny leidziami Saltiniai

I Mokéjimai ir socialiniai

VML, ,Sodros" skelbiami ir teisétai gaunami duomenys

I Veikla ir reputacija

Viesi saltiniai, oficiali jmonés svetainé, leidziamos API

I Rinka ir konkurentai

SERP, konkurenty viesas turinys, pagal vienoda metodika

SI0S VERSIJOS DUOMENU RIBOS

UAB ,JMONE DEMO®, finansiniai skai¢iai, konkurentai A-E, SWOT ir radaro balai yra modeliuoti. Svetainé realiai
netikrinta. Ataskaita iliustruoja produkto strukttirg ir argumentavimo lygj, o ne patvirtina faktus apie kurig nors veikiancia
bendrove.
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